


«Франчайзинг - как форма 

предпринимательской деятельности». 



   

Франшиза - это юридическое право открыть свое дело под известным 

брендом, возможность пользоваться отлаженной технологией ведения 

бизнеса и партнерской поддержкой за определенную плату. 

Франчайзинг - это система отношений вокруг собственно франшизы. 

А франшиза, в свою очередь - это комплекс прав и знаний, который 

передается от продавца покупателю. 



 

  

 

 Франчайзинг - это бизнес-концепция, основанная на 

продаже и покупке франшиз. Также франчайзингом 

называют систему юридических и экономических 

взаимоотношений между - Франчайзером это компания, 

которая продает франшизу, предоставляя тем самым 

возможность другим предпринимателям открыть точку 

продаж, обслуживания, производства под своим брендом, 

пользоваться отработанными технологиями ведения 

бизнеса и партнерской поддержкой) и Франчайзи 

(индивидуальный предприниматель или организация, 

которые хотят продавать товары или оказывать услуги 

под торговой маркой крупной компании и готовы ей за 

это платить).  



 

  

 

 При покупки франшизы, франчайзи платит паушальный взнос, 

говоря простыми словами едино разовую выплату франчайзеру за 

права присоединиться к сети компании. 



 

 

 

 

 





 

 

 

 
 

 

 

 

 





                       Как выбрать франшизу 

1.Определитесь с тематикой бизнеса. 

2.Бюджет.  

3.Поиск подходящей франшизы.  

4.Отберите несколько франшиз и начните 

переговоры.  
 







Франшиза Курьер Сервис Экспресс - доставка, 

проверенная временем и доверием. 



БЛАГОДАРИМ ЗА ВНИМАНИЕ  

Телефон: 8 (4712) 740-722 

Эл. почта: info@czrsi-kursk.ru 

Официальный сайт: https://czrsi-kursk.ru/novosti/ 

Группа в Вконтакте: https://vk.com/zakupkykursk 

Телеграмм-канал: https://t.me/czrsi 

Муниципальное казенное учреждение  

«Центр закупок и развития социальных 

инициатив города Курска»  


